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Concepto relacionado

Para poder evaluar las fuentes de financiación que tenemos 
disponibles necesitamos conocer los requerimientos moneta-
rios de nuestro proyecto, es decir, cuánto dinero necesitamos 
en capital de trabajo e inversión inicial. Estos son los dos as-
pectos que debemos financiar en primera instancia. Depen-
diendo de la cantidad requerida, se estudian las fuentes de 
financiación, teniendo en cuenta los intereses y condiciones 
de pago.

Los intereses: son el costo que debemos pagar por utilizar di-
nero prestado. Normalmente los intereses están representa-
dos en un porcentaje anual, el cual es pagado mensualmente 
sobre el saldo de la deuda.

Financiación: Es el conjunto de recursos monetarios financie-
ros para llevar a cabo una actividad económica. Generalmente 
se trata de sumas tomadas en préstamo que complementan 
los recursos propios.

Existen diferentes maneras de financiar un proyecto de acuer-
do con el monto requerido, el cual varía según la proporción 
de inversión con capital propio y con capital en préstamo. 

Algunas de las razones para acceder a un préstamo son que re-
duce el riesgo para los socios, disminuye el pago de impuestos 
y suple el hecho de que algunas veces los socios no siempre 
cuentan con la totalidad del capital

Objetivo de la actividad

S Identificar las posibles fuentes de financiación.
S Identificar las posibles fuentes de crédito.

Evidencia de aprendizaje

S Lista de las posibilidades de financiación.
S Descripción de la financiación seleccionada.
S Lista de las posibilidades de crédito.
S Descripción de la opción seleccionada.

Duración de la actividad

La actividad está diseñada para 120 minutos de trabajo distribuidos de la siguiente manera:

S 30 minutos para la identificación por grupo de tres formas de financiación.
S 30 minutos en la selección de la alternativa definitiva y elaboración del informa.
S 40 minutos para la presentación a los compañeros de clase de la alternativa seleccionada.
S 20 minutos para la incorporación en el informe de las sugerencias de los compañeros.

Recursos didácticos necesarios

S Calculadora
S Papel
S Lápiz

    

Instrucciones de la actividad 

S De manera individual, leemos las condiciones definidas para esta actividad, que nos per-
mitirán resolver el ejercicio:

— Tenemos una necesidad de inversión inicial de cuarenta millones de pesos.
— Se espera encontrar el punto de equilibrio en seis meses.
— Después del sexto mes la utilidad será de 1 un millón de pesos por los siguientes seis 

meses.
— La necesidad de capital de trabajo es quince millones de pesos.
— La tasa de interés en el mercado es del 1.6% mensual.
— El banco otorga seis meses de gracia.
— El crédito se paga en 60 cuotas mensuales de intereses y un pago final de todo el capital.
— Los socios son cinco y cada uno dispone de cinco millones de pesos para invertir en 

el negocio.

— En caso de requerir un préstamo existen varias fuentes de crédito: 
— Bancos comerciales
— Bancos cooperativos
— Bancos solidarios patrocinados por el estado
— Bancas de inversión privadas
— Organizaciones del estado destinadas a asignar recursos

S De acuerdo con la información anterior, identifiquemos tres fórmulas de financiación para 
el proyecto. Nuestra principal guía para encontrar la mejor opción es el cálculo de los 
gastos financieros, es decir, la cuota mensual del préstamo. 
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S Una vez encontramos la fórmula definitiva para la financiación, escribimos un informe con 
las opciones analizadas y la descripción de la fórmula seleccionada, explicando por qué 
consideramos que es la más adecuada. 

S Luego exponemos a nuestros compañeros nuestros argumentos, para convencerlos de que 
nuestra fórmula es la mejor estrategia de financiación. 

S Es muy importante que incluyamos en nuestro informe, las inquietudes de nuestros com-
pañeros, así como sus impresiones acerca de nuestras conclusiones.

Reflexiones sobre nuestro aprendizaje 

En este ejercicio hemos aprendido a calcular los intereses de un préstamo y a tener en cuenta 
un recurso futuro disponible, todo esto con el fin de realizar nuestra planeación de flujo de 
caja. Hemos analizado varias opciones diseñadas por nosotros y escogido una de ellas, por ello 
debemos poder responder estas preguntas:

— ¿Fue muy difícil calcular los intereses?
— ¿En qué fórmula encontré que los intereses mensuales, eran más bajos que la utilidad?
— ¿Cuáles fueron los criterios que usé para escoger la mejor fórmula?
— ¿Cuáles fueron los argumentos que lograron convencer a mis compañeros?
— ¿Cuál es el riesgo que existe para un socio al aportar toda la financiación de un pro-

yecto?


